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Umsatzsteigerung durch BNI!

ging  BMNI-Karriera® begann

eigenthich ganz harmlos  Eine

© befreundete  Grafikerin fragte

mich an, ob 1ch sie fiur zwel Waochen

vertreten konne, da sie in die Ferien fahre. In

einer langeren Telefongesprach erklarte sie

mir was BN st und wie die Treffen ablaufen

Zum Schluss meinte sie, das wdare daoch

eigentlich auch etwas flr mich. lch bin Dipl
Gesundhensbaraterin

Lrant ja nicht schlecht™, dachte ich, und
so machte ich mich eine Woche spater auf
den Weg Schon am Eingang musste ich
schmunzeln Eswar so, wie meine Freundin
es geschildert hatte |ch war sofort umnngt,
wiurde Leuten vorgestellt und Visitenkartan
wurden ausgefauscht Die Sitzung war
klar strukturiert und ich war heilfroh, dass
ich die 60-5ekunden Prasentation gut
vorbereitet hatte

Als ich das zweite Mal in Wertretung
meiner Freundin erschien, wurde ich nach
der Sitzung angefragt, ob h mir eine
Mitgliedschaft vorstellen kénnte Das konnte
ich, aber was solfte 1ch so frih morgans mit
meinem kleinen Sohn machen?

Dafir war jedoch schnell eine Losung
gefunden Inzwischen habe 1ch zwel Kinder
und gehe jeden Dienstag mit grosser Freude
zy_unseren Treffen. Wir sind eine richtig
eingeschworene Gruppe geworden und es
haben sich gute Freundschaften entwickelt.

yor allem aber st BMIfUr mich die beste
Werblung und nirgends kémme ich so

schnell zu so guten Auftragen wie bel BMI
lch habe alle anderen Werbeaktionan
eingestellt. Wozu noch Zeitungsinserate?
Weil 1ch regelmassig zu den Treffen komme,
kann ich auf maine Aktionen und Neuheiten
aufmerksarn machen und erreiche dabei 30
Parsonen auf emmal Meine BNIKaollegen
und Keolleginnen sind gleichzeitig auch
meine Agenten und die schwarmen fir mich
aus und bringen mir neua Kundan

Auch Besucher in den Treffen sind eine
Bereicherung  Selbst  wenn  sie  nicht
beitreten, ergeben sich manchmal doch
Geschafte. Mich hat ein Gast ein halbes Jahr
nach seiner Besuch angerufen und ich kam
zU einem ersten kleinen Auftrag Heute, gin
Jahr spater, zahlt er zu meinen besten und
treusten Kunden

Fiur mich ist BMI ein Erfolg auf der
ganzen Lime Dank der Vier-Augen-
Gesprache  lerne  ich  die  anderen
Geschaftsleute viel besser kennen und kann
sie so auch mit einem guten Gefuhl
wieitararmpfehlan

Apropos welterempfehlen In meinem
ersten Jahr als Mitgliedkonnte ich meinen
Urmsatz um  300% steigern und  im
folgenden Jahr noch einmal um 100% Ich
denke, diese Zahlen sprechen fir sich e
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