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42 Tonnen schwerer 60 Sekunden Anker

SMein Name st Mathias Pohimann und heute
habe ich |hnen sin 42 Tonnen schweres Schild
rmitgebracht. Der Wirt hat mir verboten es mitin
die Raurmnlichkeiten zu bringen und funf Chapter
Kollegen haben mich gebeten den LKW aus
Parkplatzgrinden swieder heimzuschicken lch
bin der ,Schildertandler” hier im Chapter und
helfe Unternehmen dabel Kunden den richtigen
YWeg 20 zeigen ¥ Bis vor wenigen Monaten war
das Sprechen vor Gruppen nicht immer mein
Steckenpferd Bei den ersten 80-Sekunden-
Prasentationen habe ich schon am Freitag
begonnen  mich vorzubereiten, damit am
Donnerstag dann alles rund lauft Heute mache
ek das mit links

Wir sind ein mittelstandisches Unternehimen
und  wersorgen  won Salzburg  kis  Berlin
Einzelunternehmer, Konzerne und Behdrden mit
Firmerischildern und Wegeleitsystemen,  Sie
brauchien ein Firmenschild vor lhrer Haustar? Wir
machen est Die Unikhnik  braucht  ein
elektronisches Leitsystern Bei uns bekommen Sie
eine durchdachte Losung, digauch in 10 lahren
noch aktuell st Tarschilder, Magnettafeln,

Autobeschriftungen, ein 10 Meter hohes T auf
das Dach - X YLOAGIf ist der Partner anden man
sich wendet Auf den Mund gefallen war 1ch als
Vertriebsheauftragter noch nie, doch reden vor
gréferen Gruppen zu halten fallt auch mir richt
im Schlaf zu Soowar jch erst skeptisch als Herr
Wolf, unser GeschaftsfUhrer, mich fragte, ob ich
unser Unternehmen regelmalBig in einer Gruppe
Urternehmer vertraten will

Seit September bin ch Mitglied 1m Chapter
Epidot in Minchen Wir treffen uns jeden
Donnerstag im ,Cafe Reitschule. Heute halte ich
selbst die 10-Minuten-Prasentation, wehn es sein
muss, aus dem Stegreif. Wir sind Mitglied
geworden  ber BNl um  Kontakte und
Ermpfehiungen noch effektiver zu bekommen
Bizs  heute hake ich dem Chapter &2
Empfehlungen und auch Besucher gebracht 47
Empfehlungen habe ich erhalten und was fur
rrirch als Wertrigbsmensch noch vielwichtiger 1st,
Kontakte, Partner und die Sicherheit sich auch
vor Gruppen gekonnt zu prasentieren Geholfen
haben dabel nicht nur die Prasentationen var
dem  =igenen Chapter, sondern auch die

Trainings wvon BNl In der Zwischenzeit habe ich
alich schon Funktionen im Chapter Ubernommen
und werde 1m nachsten  Halbjahr  sicher
auch eine der Fuhrungsaufgaben wahrnehmen

Gespannt  bin ch  jetzt  darauf, welchen
nachsten  GroBkunden mir mein  Chapter
bringt, ob Klinikum, Bundeskehérde oder

Automobilkonzern -war sind bereit.®
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